NOTGES + PARTNER

Unternehmensberatung und Personalentwicklung

Rhetorik - Die Kunst der Erfolgreichen

"Was sage ich nachdem ich Guten Tag gesagt habe?"

Rhetorische und soziale Kompetenz, Durchsetzungsstrategien
in der Interaktion und der Vortragsrede

Was nutzt es, wenn man etwas genau weif3, aber keiner hort richtig zu oder man bringt einfach nicht
uber was man ,eigentlich“ sagen mochte? Oft ist es nicht so wichtig was jemand sagt, sondern wie er es
sagt. Selbstbewusstes Auftreten, schllssige, llckenfreie Argumentation, die Kunst spontan die richtigen
Worte zu finden und im Vollbesitz seiner Ressourcen zu sein, ist das Ziel dieses Seminars. Sie
erarbeiten Ihr personliches rhetorisches Profil und arbeiten aktiv an den analysierten Engpassen.

Inhalte:

e Welche Starken, Potentiale, Schwachen und Engpasse habe ich in der Interaktion mit anderen?
e Wie setze ich meine naturliche Autoritat sinnvoll ein?

e Wie gehe ich mit Stehgreifreden um?

e Wie bilde ich logische Argumentationsketten um meine Ideen Uber zu bringen?

e Wie gehe ich mit Ablehnung und unfairer Dialektik und Polemik um?

e  Kiritik, Provokation, Konfrontation - rhetorische Fahigkeiten in der Auseinandersetzung.
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